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Saiba como trabalhar em equipe e ser um lider nato
Palestras motivacionais mostraram ao profissional o caminho para obter o sucesso

Ozuulih'n'iu Leoncio de Arruda
foi palco de varias experiéncias
profissionais relatadas por escritores,
especialistas em tremamentos ¢ ges-
tdo de pessoas ¢ empresarios. lodas
as histonas recheadas de exemplos de
superagdo ¢ criatividade - dai serem
palestras motivacionais. A primeira
delas. “A Arte de Vencer Desalios™. na
manha do dia 12. mostrou como o al-
pinista, fotogralo e escritor Waldemar
Niclevicz alcancou todos o0s sceus ob-
jetvos, Niclevicz contou sua emogao
ao chegar ao topo da montanha mais
alta do planeta, o Monte Everest, situ-
ado entre a China (Tibete) ¢ o Nepal.
Ele usou esse exemplo como forma de
estimular os corretores a vencerem os
desafios da profissao.

Em seguida, na palestra “A Arte de
ser um Show em Vendas™, o escritor
C¢ésar Frazao, com muito bom humor,
incentivou os corretores a vender o
seu produto. De forma explicativa,
Frazao falou como deve ser feita a
venda, as autudes que precisam ser to-
madas e qual a melhor forma de obter
lucro batendo as metas. Com extensa
experiéncia na area de vendas. o pa-
lestrante € lTormado em admimistracao
de recursos humanos, especializado
em vendas para mercados competiti-
vos pela Bell South Atlanta (EUA).

Ja o administrador e especialista
em Gestao de Equipes. BEduardo Te-
vah. explanou sobre “A Arte de Ven-
der Mais ¢ Superar a Concorréncia™,
Ele apontou para um cenaro: ha cada
vez mais empresas competindo com
produtos cada vez mais parecidos ¢
precos cada vez mais proximos. Nes-
s¢ ambiente, os profissionals de ven-
das fardo a diferenga. desde que ndo
fiquem limitados em scu campo de

atuacdo. Lles — no caso os corretores
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precisam saber maximizar as vendas
¢ derrubar “mitos™ de forma pratica ¢
objetiva.
Viagem em um veleiro

“A Arte de trabalhar em Equipe

¢ Vencer Adversidades™ narrou as

aventuras da Famihia Schiirmann a
partir de 1984. Liderados pelo em-
presario Vilfredo, a esposa Heloisa e
os filhos Pierre, David e Wilhelm na-
veeou ao redor do mundo a bordo de
um velerro. Partiram de Flonanopolis
(SC) ¢ passaram dez anos velejando
pelos oceanos Atlantico. Pacifico ¢
Indico, tornando-se a primeira familia
brasileira a realizar a proeza. I qual a
ligdo que tira do corretor deste [eito?
= preciso renovar metas a todo o ins-
tante”, respondeu Vilfredo.

Na palestra A Arte de Conscguir
mais Equilibrio ¢ Produtividade™. mi-
mistrada pelo cienusta da computagio.
Chnsuan Barbosa, o publico apren-
deu como admimistrar melhor o tem-
po quanto as tarclas diarias, Christian
mostrou quais os metodos e as fer-

ramentas para alcangar os ul*-rll..'[n'nq

com apenas uma boa administragdo
do tempo. Christian explicou como
ez para abrir sua primetra empresa
aos 15 anos. Ele €. até hoje. a pessoa
mais nova a participar de um curso na
Microsoft. Ele ¢ o fundador da Triad
Productivity  Solutions,  consultoria
multinacional especializada em pro-
dutividade ¢ colaboracio.

E. por iim. a escritora ¢ empre-
sarta Nelma Penteado  Talou  sobre
“A Arte de Criar Relacionamentos ¢
Bons Negoctos™. Em sua lala, Nelma
alertou ao profissional a necessidade
de atender o chiente com exceléncia,
visando oferecer um servigo de qua-
lidade. Essa diferenga. segundo ela,
transforma o atendimento em resulta-
dos concretos ¢ excelentes IILT}-__'tI‘l..'I'i.‘IH.
Apos a palestra da escritora, aconte-
ceu a apresentou do teatro corporativo
“O Monge ¢ o Executivo™. Trata-se da
historia de Leonard Hoftman. famoso
empresario que abandonou uma bri-
lhante carreira para se tornar monge
em um mosteiro beneditino. A pega
ensinou os principios  fundamentais

dos verdadeiros hideres. (BN )

Christian Barbosa falou com entusiasmo sobre “A Arte de Conseguir mais Equilibrio e Produtividade™
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