Titulo: N3o perca tempo e apaixone-se ainda mais por vendas Tiragem: 25000

Veiculo: Revista Venda Mais Secdo: ¥*¥F

Pagina: Capa, 26 e 37 Data: 01/11/2012 Valor: RS 0,00

Colunista:

ANGIATNMES Stuart Diamond, considerado um dos melhores negociadores do mundo,
aconselha vendedores a conhecer e valorizar mais as pessoas. 0s resultados serao muito melhores

VENDAMAIS

{* 223 | HNOVEMB 2 VENDAMAIS.COM BR

CONHECIMENTOS HABILIDADES ATITUDES

PIPELINE

ATENDIMENTD
AD CONSUMIDOR

Tecnologia aproxima
empresas de seus
clientes. Tradicionais
servicos por telefone
convivem agora com
atendimento via e-mail,
site e aplicativos para
smartphones e tablets

DE VEND LIUEHANBA
Um pouco de conflito faz

bem ao lucro

Muitos gestores ainda ndo GESTAD EM VENDAS
Conheca algumas

conhecem essa poderosa
ferramenta de gerenciamento
do processo de vendas e os
beneficios que ela oferece

estratégias para melhorar
os resultados de seus
piores vendedores

RAUL CANDELORD

Por que algumas pessoas

sempre realizam seus

projetos enquanto outras

_ comecam 17 coisas e nao
) terminam nenhuma?
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ADMINISTRACAD DO TEMPO

Por Carolina Gabardo Belo .

do é de hoje que homens e mulheres reclamam da

falta de tempo para o trabalho ¢ as atividades co-

tidianas. O problema é registrado ha séculos, mas

o que mudou de 14 pra ca? O especialista em ge-
renciamento do tempo e produtividade pessoal Christian
Barbosa, considerado o “Senhor do Tempo”, tem a res-
posta e garante: o tempo ndo acelerou. “A falta de tempo
€ milenar, as pessoas sempre sentiram a falta de tempo
alguma vez na vida, mas antigamente ndo existiam as
redes sociais para atrapalhar. O que mudou foi o volume
de informacoes, de distragdes e as pessoas ndo conse-
guem fazer o que € prioritario”, explica.

Desta forma, mais do que nunca, é preciso foco e
processos para nao se perder nos compromissos nem
deixar de realizar tarefas importantes no dia a dia. Para
isso, Barbosa indica uma série de procedimentos que
ajudam a tornar o gerenciamento do tempo eficaz. E
entre tantas orientagoes se destaca a necessidade de uma
ferramenta de organizacdo. “A agenda é til, sem davi-
da”, avalia. Esta é uma certeza que a equipe da Editora
Quantum ji tem e por isso lanca mais uma edicdo da
Agenda VendaMais, a tinica do Brasil especifica para a
drea de vendas.

O modelo 2013, assim como os anteriores, é pensado
exclusivamente para o dia a dia e a realidade do profis-
sional de vendas, em que cada detalhe faz diferenga na
rotina do vendedor. “Por mais que existam softwares,
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NE-SE AINDA MAIS

JR VENDAS

| e-mails, a agenda fisica ainda continua sendo muito

utilizada porque ela é palpavel”, destaca a gerente de
vendas da Editora e responsavel pelo projeto da Agenda
VendaMais, Karen Jardzwski.

E antes de mais nada, o vendedor é instigado a uma
reflexdo: o que mantém acesa sua paixio pelas vendas?
Este € o tema do pr6ximo ano, que assim como os ante-
riores ndo se limita apenas a fungdo de ferramenta para
administracdo do tempo, mas também incentiva o de-
senvolvimento profissional do vendedor com contetidos
especificos. “Com o tema Eu Amo Vender mostramos
como melhorar, ampliar e conservar a paixdo dos ven-
dedores. Faz parte do autodesenvolvimento do profis-
sional, que tem que ser apaixonado pelo que faz, o que
acaba impactando no resultado do dia a dia” destaca
Karen, que leva em consideragio a avaliagdo dos clien-
tes sobre a edi¢do anterior para a elabora¢do do nimero
seguinte,

Logo na primeira pagina, junto com os dados pessoais
do usudrio, hd um espago destinado para a missido do
vendedor e de sua empresa. “O vendedor nada mais é que
a principal pessoa que representa a empresa para o clien-
te. Ele precisa saber, entender e praticar a missio e estar
atrelado a ela”, diz a responsavel pela agenda. Na sequén-
cia estdo os objetivos do vendedor por ano, organizado
més a més, além do quadro de planejamento didrio, es-
paco para defini¢cdo das metas, vendas e comissdes.
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DIFERENCIAL

Para o integrante do departamento comercial da gaicha Frohlich Indastria e
Comeércio de Cereais, Patrick Nunes, investir na Agenda VendaMais é um di-
ferencial para a empresa. Desde 2008 a organizagio utiliza o produto e perce-
beu na prética que a agenda auxilia na organizacio dos compromissos e tare-
fas dos colaboradores. “O formato e contetido da agenda sao grandes diferenciais.
Os textos sobre o “CHA”, 0 Decilogo do Cliente, sio ferramentas fundamentais
no dia a dia de todos. Com esses e outros aspectos os colaboradores conseguem
maximizar seus resultados”, analisa. A empresa pretende adquirir 200 unida-
des da agenda 2013.

Diante de tantas possibilidades de otimizagdo dos negécios, Nunes afirma
ainda que recomenda a Agenda VendaMais especialmente para seus parceiros
de negb6cios. “Assim evitamos o fortalecimento da concorréncia”, diz.

OE BEM COM 0 TEMPO E COM A PRODUTIVIDADE

1. Nao dispense sua ferramenta de organizacao do tempo. Esta sera sua fiel escudeira e deve
conter tudo o que voce precisa fazer. Se acabar deixando 0s compromissos apenas na sua
cabeca ird se esquecer.

2. Planeje para frente. Além do dia a dia, planeje também os dias seguintes com antecedéncia. 0
ideal & planejar pelo menos os proximos trés dias.

3. Perceba o processo. E natural falhar durante o caminho. Fique de olho, mas ndo desista, é
preciso persistir.

4. Ao utilizar as agendas fisicas, divida os dias entre reunides e coisas que precisam ser feitas.
Assim, ajuda no controle das tarefas.

5. Aprenda com suas urgéncias. A maioria delas poderia ser evitada. Quando isso acontecer,
pense como evitar que o problema se repita. Em geral, com antecipagao e planejamento, vocé
conseguira reduzir as urgéncias.

6. Utilize o e-mail com consciéncia, bem como MSN e Facebook, com disciplina e com horarios.
Mantenha o foco, atengao e evite interrupgoes.

7. Estabeleca metas claras e especificas, tanto pessoais como profissionais. Isso ajuda a ter um

sentido na sua vida e no seu trabalho.

Encontre o equilibrio entre o lado pessoal e o profissional.

9. Tenhaaconsciéncia de que vocé @ o SENHOR do SEU TEMPO e que culpar os outros pela falta
de tempo ndo & desculpa.

e

Fante: Christian Barhosa

Capa dura para seguranca de manuseio constante.

Mais de 340 paginas para anotar tarefas e compromissos.

312 frases inspiradoras sobre paixao por vendas.

Calendarios 2013, 2014 e 2015.

13 péginas especiais com charges e mensagens de humor em vendas.
12 paginas com dicas exclusivas para apaixonados por vendas.

12 péginas para o planejamento mensal de vendas.

18 paginas para indice telefdnico.

Paginas extras para anotagdes diversas.

Bolsa plastica para armazenar folhas avulsas e cartdes de visitas com
seguranga.

Marcador de paginas mével com calenddario 2013.

Elastico de seguranca.

Tamanho; 14,8 cm x 21 cm.

Preco a vista R$ 49,90.

Mais informagdes: www.agendavendamais.com.br
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