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O mercado nao é a mamae

CHRISTIAN BARBOSA

Os negécios
mudam, empre-
sas crescem, ou-
tras surgem'e al-
gumas 5ao engoli-
das pela concor-
réncia do merca- §
do. Porém, vocé
ja se questionou 0 que realmente
tem atrapalhado o seu campo de
negécios? Muitas vezes precisa-
MOS pensar em Como estamos e
devemos atuar, manter o foco
em nossas atitudes como colabo-
radores, lfderes e empresdrios pa-
ra conseguir transformar o nosso
mundo e alavancar nossa carreira
e empresa.

Uma histéria que pode ser
usada como inspiragdo € a de An-
drew Carnegie, que comegou co-
mo mensageiro de uma empresa
de telégrafos e se tornou o maior
empresdrio do ago dos EUA. No
inicio, seu foco era totalmente
voltado ao ago para as ferrovias,
um grande negocio para a época.
Porém, 0 que ele ndo esperava
era uma mudanga no mercado,
que fez seu negécio comegar a
enfraquecer bruscamente.

Diante da crise, qual seria a
situagao mais provével: ver Car-
negie sentar, olhar pela janela e
escrever uma carta para as ferro-
vias, 0 presidente e a imprensa,
dizendo que outros grupos esta-
vam vendendo ferro também?
Nao. Ele parou e procurou novos
mercados, dedicou tempo para
aprimorar a produgdo e comegou
a apostar em um novo modelo:
aco para construgao civil, que ain-
da nem existia na época. Esse ne-
gocio foi ainda maior do que o
anterior.

Portanto, para ter o merca-
do sob controle, € necessdrio en-
tender algumas coisas:

O mercado nado é sua mde,

ndo € seu amigo ou seu cachorro
que sempre vai abanar o rabinho
para vocé. O mercado é uma for-
¢a de oportunidades para todos.
Alguns agarram, outros simples-
mente deixam a coisa passar.
Néo se pergunte 0 motivo de seu
concorrente “roubar” seu cliente,
pergunte o que vocé deixou de
fazer para perdé-lo.

Tempo € a chave nessa ques-
tdo. As pessoas‘dentro da empre-
sa estao tdo cheias de coisas ur-
gentes para fazer, coisas operacio-

nais, coisas sem importancia ou
que nao ajudam a empresa a evo-
luir, que ndo conseguem enxer-
gar que as oportunidades do mer-
cado estao sendo pescadas por
pescadores mais' preparados, mais
equipados e, certamente, com
mais recursos de tempo.

Chorar ou inovar € uma es-
colha sua. Seu emprego estd cha-
to, ndo te motiva e vocé sabe
que pode fazer mais? Por que
nao conversar com seu lider e
achar formas de melhorar? Que
tal dar uma nova chance e
achar um sentido no dia a dia?
Por que nao procurar outras
oportunidades? Por que nao de-
senvolver sua carreira e procu-
rar novos ares? Sao tantas op-
¢Oes que podemos escolher para
fazer diferente.

Hoje é o dia perfeito. Hoje é
o dia em que vocé levanta a cabe-
¢a, olha o horizonte, analisa sua
posicdo atual, procura alternati-
vas e toma a atitude de ser me-
Ihor. Hoje € o dia que vocé deixa
de lamentar e aceita sua responsa-
bilidade nos resultados.

Christian Barbosa & especialista em administra-
¢do de tempo e produtividade.
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